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エックスモバイル株式会社（X-mobile,Co.,Ltd.） 
代表取締役：木野 将徳  
資　本　金：40億5299万円（資本準備金含） 

株　　　主：木野 将徳及び経営陣、X-mobile加盟店 

　　　　　　持株会、ベクトル（東証一部）、他 

社　員　数：32名 

平均年齢　：32.3歳 

事業内容　：格安携帯キャリア事業 

設　　　立：2013年10月10日







600
3000へ

全国の販売網を





国民全員が、顧客に



新潟県五泉市：人口14,000人
エックスモバイルの保有1,400回線

人口の
10％



兵庫県豊岡市：人口79,359人
エックスモバイルの保有1,500回線

人口の
4％



のビジネスモデルは？





+ 持ち込み補償加入で

2,500円

１契約獲得につき

1,000円

報奨金
SIM



2021.10.10発表　

の場合
１台あたり

3,000円

報奨金GET!

①



1件5,000円の契約の場合

750円

永続収入GET!
②

（基本プラン＋オプション）

１契約あたり毎月 の



まず、これだけで
1,000台新商品のスマホをばらまくと

永続収入1年あたり

300万円報奨金

900万円



のビジネスモデルは

さらに、



中古スマホの買取・販売 も好調
実　例

月間売上
70万円五泉店

「 」

以上
40万円豊岡店 以上

来店や格安スマホへの乗り換え動機に



修理サービス だけでも儲かります
実　例

月間売上
300万円

郡山店

金額は税込みでの表記です

「 」

以上



ガラスコーティング「 」高利益率の

40～50件
平均受注件数

10～13万円
平均売上

その他、特典等への活用・顧客単価アップに



WiFiレンタル もあります

100台稼働
28日貸出で

445,400円
の利益

「 」

※レンタルプラン取り扱いには古物商、電気通信事業者届出が必要です。 　 
　届け出に必要な書類や書き方マニュアルは当社でサポートしています。

詳しいビジネスモデルや実例は、個別相談にて



加盟店オープン直後に、

2500
即、投資回収した実例も！

愛知県庁に 納入し台

9/25
オープン

9/26
落札













なぜならば…



① 
大手キャリアの 
回線利用

電話はdocomo ネットはKDDI



②自社開発スマホ、モバイルWiFiを 
　 持つ「メーカー」



独立系において  2021年10月自社調べ

③





なぜ、いま、 
エックスモバイルに 
加盟するのか



日本経済新聞　2021年10月14日 記事より



10システム開発に約 億円以上投入



20d 社で120分かかる処理を 分で！
ペーパーレスで、申し込み処理もかんたん



お客さま検索もスマホから
営業マンの 
管理も 
QR発行で 
らくらく



ＱＲ発行

販促のチラシ・レシートも、代理店ごとのＱＲを発行

申し込みは公式サイトでも 
代理店の収益にカウント！

発送は本社だから、 
なにもしなくて大丈夫！



加盟された皆さまの結論：

本体０円、ばらまくだけで 
報奨金＋通信料から15％の永続手数料をゲット

対面でも、ネットでも、手離れ良くて 
ネットなら発送は本社から！やることなし



のこれから…



格安スマホを起点に新たな商品の販売



店長会議



なら、小さな投資で始められます



無店舗でも既存事業と組み合わせて収益UP
催事 / 営業 / Web販売 / ポスティング etc…



東証一部上場の 

ドラッグストアチェーン

サービスカウンターで、1日6回線



店内サービスカウンターで 
1ヶ月 　　　回線獲得500



車検・車購入サポートと

格安スマホのコラボサービス

半々店舗で1日4回線



保険カウンターで1ヶ月50回線



賃貸ショップで1ヶ月50回線



イオンモール等の 
ショッピングセンター

モデル スマホ販売 … 100台　50万
スマホばらまき … 100台　50万
修理サービス … 100台　100万
WiFiレンタル … 100台　50万

ストック 
収益＋



本業：ディスカウントショップ

本業：呉服店

株式会社ビックワン ビックワン那覇店内 

株式会社ふじうし（五泉店）

お客様の家計負担に寄り添い、
節約したお金を本業の収益に

高い知識と安心感のある接客で
地元民の紹介をつなげて収益化

本業：鞄工場

株式会社エックスライン（豊岡店）

紹介を軸に毎月40回線以上、
修理売上70万の安定収益

本業：家電量販店

小川電機株式会社（大阪あべの店）

法人契約で1500回線獲得

獲得回線数
〈累計〉

獲得回線数
〈累計〉

獲得回線数
〈累計〉

獲得回線数
〈累計〉



本業：ドラッグストア

サツドラ北８条店

ポイント還元や節約したお金を
店舗の商品購入につなげ収益化　

獲得回線数
〈累計〉

本業：電気工事、太陽光、おそうじ本舗

株式会社宜野湾電設

別事業の営業先から店舗へ誘引。
店舗にて詳しい担当者が対応

本業：コンビニ

株式会社ラブレイブ（元新潟中央店）

コンビニの店舗を公式店に
主に空中戦での獲得を展開

本業：ガソリンスタンド

東光石油株式会社（熊本三年坂店）

獲得回線数
〈累計〉

獲得回線数
〈累計〉

獲得回線数
〈累計〉

T SU T AYA内に出店。毎月50件
以上の修理案件で安定収益



本業：パチンコ店

本業：パチンコ店

株式会社アーリーグループ（釧路店）

株式会社タツミコーポレーション（加古川ジョイパーク店）

空中戦、スマホ修理で
安定した収益を確保

商業施設内に公式店を出店。
店舗前のイベント等で集客

本業：エックスモバイル代理店

ララコミュニケーションズ合同会社

女性１人で営業活動。
文教大学に1200回線納入

本業：社員2000人規模のグループ企業

株式会社アクセス・ジャパンホールディングス（筑後店）

獲得回線数
〈累計〉

獲得回線数
〈累計〉

獲得回線数
〈累計〉

獲得回線数
〈累計〉

取引企業への案内と回線お試し
による顧客獲得で躍進



本業：太陽光の販売・施工、コインランドリー事業

株式会社TOP ONE（那覇寄宮店）

法人や行政向けの営業と
店舗営業を同時で展開

本業：T SU T AYA

株式会社文苑堂書店（文苑堂書店藤の木店）

新たな顧客接点として
T SU T AYAの横に公式店を出店

本業：工事関係、エアコン設置など

株式会社ＥＲＮＩＥ（宜野湾５８店）

獲得回線数
〈累計〉

獲得回線数
〈累計〉

獲得回線数
〈累計〉

別事業での営業先から店舗へ誘引。
店舗にて詳しい担当者が対応



Adoption Strategy





350加 盟 金 万円今なら





加盟契約 
タイプ







皆 さ ま と と も に


